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贝尔直升机与陕西航空产业发展集团有限公司、西安直升机有限公司签署协议 

构建未来合作蓝图 共促中国航空产业发展 

多方达成共识拟协作建立贝尔 407GXP 直升机在中国组装能力 

中国航展 – 珠海（2016 年 11 月 1 日）德事隆集团（纽约证交所代码：TXT）旗下贝尔直升机于

11 月 1 日布与陕西能源集团下属陕西航空产业发展集团有限公司及西安直升机有限公司签署了一

份框架协议。根据协议，贝尔直升机将协助陕西航空产业发展集团有限公司及西安直升机有限公

司组建新公司，建立组装与再售贝尔 407GXP 直升机的能力，服务于中国政府及政府相关客户。

这份协议也将为发展在华维护、培训及客户支持能力奠定基础。作为该框架协议的一部分，三方

将进一步商讨一份为期五年的购买协议，届时新公司购置的 100 架贝尔 407GXP 将专注于多种用

途，包括在国内提供直升机紧急医疗服务（HEMS）与实现执法任务。 

贝尔直升机全球商业销售和市场营销执行副总裁帕特里克·穆雷（Patrick Moulay）与陕西省副省

长姜锋、陕西能源集团董事长袁小宁、美国驻北京大使馆的使团副团长阮大为、加拿大驻广州总

领事白静芳、陕西航空产业发展集团有限公司总经理王永安以及西安直升机有限公司董事长孙怀

合等重要嘉宾共同出席了此次在中国航展上的特殊签约仪式。 

 

在签约仪式后，孙怀河 (左二)、 袁小宁（左五）、白静芳（左六）、姜峰（左七）和帕特里

克·穆雷（左八）共同合影留念。 

 

帕特里克·穆雷表示： “贝尔直升机很高兴能在中国建立这一具有重大意义的合作伙伴关系，从

而进一步发展从装配到综合性客户支持等广泛服务能力 。作为一款值得信赖的多用途机型，贝尔 
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407GXP 在中国以及全球的需求持续保持强劲；为此，我们很自豪地看到市场对这一机型的巨大信

赖。” 

根据该框架协议，三家公司将通力合作为贝尔 407GXP 在中国西安发展生产和支持能力。 贝尔 

407 系列直升机深受中国客户欢迎，目前已有超过 45 架贝尔 407 系列直升机在中国开展多任务用

途。 

陕西能源集团董事长袁小宁表示：“贝尔直升机拥有 80 年直升机制造经验，我们对双方合作的前

景感到非常乐观，这将为中国直升机市场带来卓越的技术，注入活力，同时提升国内直升机产业

的服务质量。我们相信贝尔 407GXP 的卓越性能、安全性以及运营经济性可使其成为中国直升机

市场上的卓越之选。” 

西安直升机有限公司董事长孙怀合补充道：“我们持续致力于增强民众的幸福感。西安直升机志

在建立一个全国性的紧急医疗服务网络；并作为中国救援体系的一部分，这一网络将集合多方支

持与资源，矢志为挽救民众生命争取更多时间。” 

陕西航空产业发展集团有限公司位于陕西省西安市，于 2014 年 6 月成立。作为一个航空产业与

投资融资的平台，其致力于支持陕西省政府参与国家航空产业项目，并推动当地航空产业发展。 

西安直升机有限公司是一家专注于科技创新的通用航空企业。自 2014 年至今，西安直升机有限公

司经营常规直升机紧急医疗服务（HEMS）业务，在此领域积累了丰富的经验；近年来，其业务范

围逐渐拓宽至森林防火、电力输送及石油管道巡检等领域，成果颇丰。西安直升机有限公司自主

研发的北斗通航指挥系统为通航监管及监测提供良策，现已被中国民用航空局推广于通航应用。 

贝尔 407GXP 于 2015 年上市，是贝尔 407 产品线的升级款，可额外提供 50 磅（22.5 公斤）的有

效载荷，配以罗尔斯罗伊斯 M250 新引擎，可提升性能和燃油效率，并提供优异的高温、高海拔

性能。贝尔 407GXP 还配备了新的航空电子功能，如改进的悬停性能计算器，此外新增的 500 小

时传输机械系统翻修间隔也将降低维护成本。 

贝尔直升机为其客户在世界各地提供本地化支持，并拥有业内最大的支持网络，在 34 个国家拥有

超过 100 个授权客户服务设施。在《专业飞行员》杂志的直升机产品支持调查中，贝尔直升机连

续 22 年被客户评选为第一。贝尔直升机还在《垂直》杂志举办的首次全面直升机制造商调查中获

得顶级荣誉。贝尔直升机致力于在客户运营的地区配备资源，以加快提供服务和支持，并为客户

们提供专业服务人员的支持，他们不仅便于客户获得支持，而且了解操作环境和理解客户需求。 
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